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Введение

Одна из наиболее актуальных на сегодняшний день проблем и именно поэтому этот вопрос заслуживает детального рассмотрения. В работе тема издержек производства и их эффект на масштабы производства рассматривается с теоретической точки зрения, делая акцент на сегодняшней ситуации в экономике Казахстана.

Сейчас, в условиях небывалого падения производства как никогда актуально оценка столь немаловажного фактора, влияющего как на политику производителя, так и на ориентацию покупателя. Именно издержки производства лежат в основе производственного процесса. И именно о них в первую очередь думает производитель. А разве проблема максимизации прибыли не затрагивает проблему издержек производства, а не вечный ли это вопрос: "Как увеличить число покупателей, спрос на свою продукцию?" Все это говорит о том, что издержки производства одна из основных слагаемых процесса производства.

В работе  использован научный опыт ученых,  превративших закономерности рыночной экономики в экономические законы, в соответствии с которыми работает на протяжении многих лет не одно поколение товаропроизводителей. Основываясь на опыте предыдущих поколений и руководствуясь экономическими законами, спроецированными на сегодняшнюю экономическую реальность, можно прийти к выводу о необходимости комплексного изучения фактора издержек производства как детерминанты положенной в основу прогрессивного развития экономики Казахстана.

1. Понятие издержек предприятия

Каждое предприятие, фирма прежде чем начать производство продукции, определяет, какую прибыль, какой доход она сможет получить. Прибыль предприятия, фирмы зависит от двух показателей: цены продукции и затрат на ее производство. Цена продукции на рынке есть следствие взаимодействия спроса и предложения. Под воздействием законов рыночного ценообразования в условиях свободной конкуренции цена продукции не может быть выше или ниже по желанию производителя или покупателя, она выравнивается автоматически. Другое дело — затраты производственных факторов, используемых для производственной и реализационной деятельности, называемых «издержками производства». Они могут возрастать или снижаться в зависимости от объема потребляемых трудовых или материальных ресурсов, уровня техники, организации производства и других факторов. Следовательно, производитель располагает множеством рычагов снижения затрат, которые он может привести в действие при умелом руководстве. Что же понимается под издержками производства, прибылью и валовым доходом?

 В общем виде издержки производства и реализации (себестоимость продукции, работ, услуг) представляют собой стоимостную оценку используемых в процессе производства продукции (работ, услуг) природных ресурсов, сырья, материалов, топлива, энергии, основных фондов, трудовых ресурсов, а также других затрат на ее производство и реализацию.

В издержки производства и реализации продукции включаются затраты, связанные с: 

· непосредственным производством продукции, обусловленные технологией и организацией производства;

· использованием природного сырья;

· подготовкой и освоением производства;

· совершенствованием технологии и организации производства, а также улучшением качества продукции, повышением ее надежности, долговечности и других эксплуатационных свойств (затраты некапитального характера);

· изобретательством и рационализацией, проведением опытно-экспериментальных работ, изготовлением и испытанием моделей и образцов, выплатой авторских вознаграждений и т.п.;

· обслуживанием производственного процесса: обеспечением производства сырьем, материалами, топливом, энергией, инструментом и другими средствами и предметами труда, поддержанием основных производственных фондов в рабочем состоянии, выполнением санитарно-гигиенических требований;

· обеспечением нормальных условий труда и техники безопасности;

· управлением производством: содержанием работников аппарата управления предприятия, фирмы и их структурных подразделений, командировками, содержанием и обслуживанием технических средств управления, оплатой консультационных, информационных и аудиторских услуг, представительскими расходами, связанными с коммерческой деятельностью предприятий, фирм и т.п.;

· подготовкой и переподготовкой кадров;

· отчислением на государственное и негосударственное социальное страхование и пенсионное обеспечение.

Конкретный состав затрат, которые могут быть отнесены на издержки производства, регулируются законодательно практически во всех странах. Это связано с особенностями налоговой системы и необходимостью различать затраты фирмы по источникам их возмещения (включаемые в себестоимость продукции и, следовательно, возмещаемые за счет цен на нее и возмещаемые из прибыли, остающейся в распоряжении фирмы после уплаты налогов и других обязательных платежей).

В Казахстане действует постановление о составе затрат по производству и реализации продукции (работ, услуг), включаемых в их себестоимость, и о порядке формирования финансовых результатов, учитываемых при налогообложении прибыли.

Существует два подхода к оценке затрат: бухгалтерский и экономический. И бухгалтеры, и экономисты согласны с тем, что издержки фирмы в любой период равны стоимости ресурсов, использованных для производства реализованных в течение этого периода товаров и услуг. В финансовых отчетах фирмы зафиксированы фактические («явные») затраты, которые представляют собой денежные расходы на оплату используемых производственных ресурсов (сырье, материалы, амортизация, труд и т. д.). Однако экономисты, кроме явных, учитывают и «неявные» затраты. Поясним это на следующем примере.

Предположим, что в производство продукции фирма вкладывает заемный капитал, который она взяла в банке; тогда в издержки включались бы и средства на погашение банковского процента. Следовательно, при условии, что вкладывается привлеченный капитал, из дохода фирмы необходимо исключить неявные затраты в размере банковского процента.

Однако даже понятие «неявные затраты» не дает полного представления об истинных затратах на производство. Это объясняется тем, что из множества возможных вариантов использования ресурсов мы осуществляем один определенный выбор, единственность которого вынуждается ограниченностью ресурсов.

Так, например, увлекаясь телевизором, вы упускаете возможность прочесть книгу, поступив в институт, мы теряем возможность получения заработной платы, если бы занимались той или иной работой.

Поэтому, принимая то или иное производственное решение и оценивая действительные затраты, экономисты рассматривают их как затраты упущенных (утраченных) возможностей.

Под «издержками упущенных возможностей» понимают издержки и потери дохода, которые возникают при выборе одного из вариантов производственной или реализационной деятельности, что означает отказ от других возможных вариантов.

Издержки фирмы в любой период равны стоимости ресурсов, использованных для производства реализованных в течение этого периода товаров и услуг. Прибыль предприятия, зависит от цены продукции и затрат на ее производство. Цена продукции на рынке есть следствие взаимодействия спроса и предложения. Здесь, цена изменяется под воздействием законов рыночного ценообразования, а издержки могут возрастать или снижаться в зависимости от объема потребляемых трудовых или материальных ресурсов.

Так же нужно отметить, что конкретный состав затрат, которые могут быть отнесены на издержки производства, регулируются законодательно практически во всех странах.
2. Классификация издержек

В основе любого экономического решения лежит ответ на вопрос: как соотносится то, что мы затрачиваем на тот или иной проект (наши издержки ), и то, что в результате осуществления проекта мы можем получить сверх своих затрат ( наша прибыль )?

Предложение товаров или услуг на рынке ограничено затратами их производства. Независимо от взаимозаменяемости и разнообразия сочетания факторов производства стоимость их использования для изготовления продукта или создания услуги представляет издержки производства. Особенностью издержек производства является их измерение на основе стоимости наилучшей упущенной возможности использования ресурсов. Все издержки производства представляют собой альтернативные издержки, или издержки выбора.

Альтернативные издержки - затраты на производство товара, оцененные с точки зрения потерянной возможности использования тех же ресурсов в других целях.

С точки зрения экономики, все издержки можно разделить на две группы: явные и неявные издержки. 

Явные издержки – это альтернативные издержки, которые принимают форму денежных платежей поставщикам факторов производства и промежуточных изделий, т. е. платежи фирмы за ресурсы, которые ей не принадлежат.


Например, заработная плата рабочих (денежный платёж рабочим как поставщикам фактора производства - рабочей силы); затраты денежные на покупку или плата за аренду станков, машин, оборудования, помещений, сооружений (денежный платёж поставщикам капитала); оплата транспортных расходов; коммунальные платежи (свет, газ, вода); оплата услуг банков, страховых компаний; оплата поставщиков материальных ресурсов (сырья, полуфабрикатов, комплектующих). В некотором смысле, с точки зрения предпринимателя, налоги государству тоже предстают как явные издержки (хотя многие из них выплачиваются из прибыли фирмы).

Они должны обеспечивать владельцу ресурса доход для того, чтобы отвлечь этот ресурс от использования в альтернативных производствах. 

Явные издержки отражаются полностью в бухгалтерском учёте фирмы. Поэтому они ещё называются Бухгалтерскими издержками.

 Статьи бухгалтерских издержек – это статьи затрат, образующих себестоимость продукции.

1. К материальным затратам относится стоимость :

 Приобретаемых предприятием сырья и материалов, которые входят в состав вырабатываемой продукции, образуя её основу; покупных материалов, используемых для упаковки, хранения; износа малоценных и быстро изнашивающих предметов; купленных у других предприятий комплектующих изделий и полуфабрикатов, которые подвергались в дальнейшем монтажу или дополнительной обработке на данном предприятии; работ и услуг, оказываемых другими предприятиями; приобретаемого топлива всех видов и др.

2.  К затратам на оплату труда относятся:

Выплаты заработной платы за фактически выполненную работу; различного рода премии, надбавки к заработной плате (они должны стимулировать работника работать более производительно и качественно);

выплаты компенсационного порядка (за работу сверх нормальных условий – в ночную смену, в выходные дни, за совмещение профессий); оплата отпусков и др.

3. К отчислениям на социальные нужды относятся обязательные отчисления по установленным законодательством нормам таким органам государственных служб, как фонд социального страхования, пенсионный фонд, фонд содействия занятости населения, определяемые в зависимости от общей величины затрат на оплату труда.

4. Амортизация основного капитала – процесс переноса стоимости основного капитала по мере износа на производимую с его помощью продукцию и использование этой стоимости для последующего воспроизводства основного капитала.

Амортизационный фонд – это сумма износа основного капитала, предназначенная для возмещения его стоимости. 

Когда срок службы основного капитала, т. е. та часть капитала, которая участвует в процессе производства, но переносит свою стоимость на произведенный продукт по частям по мере износа, истекает и полностью утрачивается его потребительная стоимость, амортизационный фонд позволяет возместить основной капитал.

5. К прочим затратам относятся разного рода платежи: за использование собственных оборотных средств (комиссионные банку за кассовое и банковское обслуживание), заемных оборотных средств (проценты банку за кредит), заемных основных средств (арендная плата). Сюда также относятся определенные налоги и сборы, платежи в различные внебюджетные фонды, которые включаются по действующему законодательству в издержки фирмы.

Не все затраты включаются в бухгалтерские издержки. Часть затрат производится за счёт прибыли. К ним относятся:

 1). Налоги, выплачиваемые из балансовой и чистой прибыли:

 балансовая (общая) – налог на прибыль = чистая прибыль

 чистая прибыль – другие налоги и платежи: местные сборы; 

 штрафы и пени за несвоевременное перечисление налогов. 

 2). Проценты за кредиты банков сверх норм, установленных законодательством.

 3). Затраты по необязательному страхованию (например, страхование рисков невозвращения кредитов).

 4) Затраты на выполнение работ по строительству. Оборудованию и содержанию социальных объектов (например, жильё).

 5). Стоимость работ, выполняемых в порядке оказания помощи и участия в деятельности других предприятий.

 6). Премии, выплачиваемые за счет прибыли предприятия.

 7). Материальная помощь работникам.

 8). Дополнительные выплаты работникам компенсаций сверх норм, установленных законодательством.

 Т. о. Бухгалтерские издержки = Явные издержки, относимые согласно законодательству на себестоимость продукции.

 Неявные издержки - это альтернативные издержки использования ресурсов, принадлежащих самой фирме, т. е. неоплачиваемые ею издержки. 

 Неявные издержки могут быть представлены как: 

а) денежные платежи, которые могла бы получить фирма при более выгодном использовании принадлежащих ей ресурсов; сюда относятся и «издержки упущенных возможностей» (недополученная прибыль); 

б) нормальная прибыль как минимальное вознаграждение предпринимателю, удерживающее его в выбранной им отрасли деятельности. Например, предприниматель, занятый выпуском кухонной утвари считает для себя нормальным получать 15% на вложенный капитал. Той же точки зрения, допустим, придерживаются и все остальные предприниматели. Поэтому если производство кастрюль будет давать предпринимателю меньше нормальной прибыли (8 – 10%), то он свой капитал переместит в отрасли, дающие ему хотя бы нормальную прибыль (или больше). «Бегство» капиталов из неприбыльной отрасли в свою очередь приведет к росту ее прибыльности до нормального уровня (если спрос на товары данной отрасли постоянен, то меньший по массе капитал сможет получить ту же прибыль, следовательно, прибыль на единицу капитала будет возрастать). Аналогично если производство кастрюль будет давать предпринимателю больше, чем нормальная прибыль, то в эту отрасль устремится капитал из отраслей, дающих прибыль меньше нормальной. Приток капиталов в такую отрасль в свою очередь приведёт к снижению её прибыльности до нормального уровня.

Вывод. Приток капитала в отрасль, дающую сверхприбыль, приводит к падению прибыльности до нормального уровня в случае неизменного спроса на продукцию данной отрасли, и, наоборот, бегство капитала из отрасли, дающей прибыль ниже нормальной, приводит к росту прибыльности до нормального уровня в случае неизменного спроса на продукцию данной отрасли. 

Экономические = Явные (бухгалтерские) + Неявные (имплицитные)

           издержки 

издержки 


      издержки

Производство любого товара или услуги требует затрат экономических ресурсов (труда, капитала, естественных ресурсов). Цена этих ресурсов и определяет расходы предпринимателя, его издержки. Однако при экономической оценке ресурсов учитываются два обстоятельства: 1). Редкость ресурсов, 2). Возможность выбора того или другого вида использования ресурса. Поэтому экономические издержки представляют собой всевозможные платежи по любому ресурсу, исходя из цены, которую он получает при наилучшем варианте его использования из всевозможных. Следовательно, экономические издержки выражают цену его наилучшего использования, не явный расход, а альтернативный. 

Все экономические издержки могут быть разделены на две большие группы: Постоянные и Переменные.

 Постоянные издержки - это экономические издержки, которые зависят от объёма производства.

 Они не зависят от количества выпущенной продукции, и предприятие будет их нести даже в том случае, если вообще ничего не будет производить.

 Переменные издержки – это экономические издержки, которые зависят от объёма производства, т. е. изменяются с изменением объёма производства.

Валовые издержки = Постоянные издержки + Переменные издержки

ТС                            = FC                                   + VC

 Они увеличиваются по мере роста количества выпускаемой продукции. Какие издержки относятся к постоянным, а какие – к переменным. Это зависит от того временного интервала, в котором они рассматриваются. Вспомните понятие мгновенного, короткого и длительного периодов.

 В мгновенном периоде – все издержки являются постоянными: продукт выпущен на рынок, поэтому уже нельзя ни изменить объём его производства (он уже есть), ни изменить издержки предприятия (понесённые издержки уже в прошлом).

 В коротком периоде наблюдается деление издержек на постоянные и переменные.

 К переменным издержкам в коротком периоде относятся денежные затраты на покупку сырья, материалов (материальные затраты), затраты на оплату труда и соответствующие социальные отчисления рабочих.

 К постоянным издержкам в коротком периоде относятся: затраты на оплату труда и соответствующие социальные отчисления аппарата управления, арендная плата за помещения, амортизация основных средств.

 В длительном периоде предприятие имеет возможность не только закупить большее количество сырья и материалов или нанять большее количество рабочих. Оно может осуществить и капиталовложения, т. е. увеличить размеры основного капитала. Поэтому в длительном периоде считается, что все издержки являются переменными.

 Издержки могут быть показаны в форме валовых, средних и предельных.

 Валовые издержки – сумма постоянных и переменных издержек.

Они увеличиваются по мере роста количества выпускаемой продукции. Количественно они равны произведению цены фактора производства на количество единиц данного фактора производства, требуемого для производства данного количества товара.

Валовые издержки = Цена фактора производства Количество применённого  

     фактора производства 

Средние издержки - это издержки в расчёте на единицу произведённого товара.

 Валовые издержки

Средние издержки = --------------------------------------------

                                              Количество произведённого товара

Они являются критерием оптимального размера предприятий: объём выпуска продукции оптимален для минимизации средних издержек. Рост объёма производства вызывает вначале снижение средних издержек: а) постоянные издержки уменьшаются в расчёте на изделие, поскольку их сумма независима от объёма выпуска продукции; б) переменные издержки на стадии возрастающей отдачи будут уменьшаться, так как дополнительные затраты в этом виде до определённого рубежа на каждую единицу сокращаются. После вступления в силу закона убывающей отдачи начнётся возрастание дополнительных затрат переменных ресурсов и средние издержки начнут повышаться. 

Так как валовые издержки состоят из постоянных и переменных, то и средние издержки могут быть как постоянными, так и переменными:

 Постоянные издержки

Средние постоянные = ----------------------------------------------

издержки 


Количество произведённого товара

 Переменные издержки

Средние переменные = -----------------------------------------------

издержки 


Количество произведённого товара 

Средние издержки = Средние постоянные + Средние переменные

 



издержки 


издержки

 Предельные издержки – это прирост издержек при увеличении производства товара на одну единицу.

 Прирост валовых издержек

Предельные = -------------------------------------------------------------

издержки 

Прирост количества произведённого товара 

Фирмы, опираясь на данные о предельных издержках, принимают решения о продолжении или прекращении расходов, а следовательно, изменении объёма производства. Для исследования экономических процессов используется понятие трансакционных издержек. Обычно, определяя содержание трансакционных издержек, выделяют их виды: издержки поиска информации, измерения, издержки ведения переговоров и заключение соглашения, защиты и спецификации прав собственности, оппортунистического поведения. Однако иногда интерпретация издержек одного вида возможна как интерпретация издержек другого вида (в частности, издержек измерения как издержек защиты и спецификации прав собственности, издержек оппортунистического поведения как издержек измерения и т. д. ). 

  Можно выделить следующее: 

Издержки производства состоят из трансформационных и трансакционных издержек. В неоклассической теории трансакционные издержки равны нулю.

Трансакционные издержки неинвариантны по отношению к неэффективности размещения ресурсов. Однозначным результат размещения ресурсов будет тогда и только тогда, когда набор участников обмена и набор экономических агентов совпадают.

Существуют многообразные виды зависимости между институтами и технологиями, с одной стороны, и трансакционными и трансформационными издержками – с другой, что не позволяет рассматривать технологические сдвиги только как средство сокращения трансформационных издержек, а институциональные нововведения – только как средство экономии на трансакционных издержках. 

При исследовании трансакционных издержек необходимо учитывать, что они существуют в любой реальной хозяйственной системе, так же как в любой системе существуют неопределённость и оппортунистическое поведение экономических агентов. Трансакционные издержки неинвариантны по отношению к эффективности окончательного размещения ресурсов, если круг участников обмена не совпадает с кругом затронутых обменом экономических агентов, чьи экономические интересы должны быть учтены. Данное обстоятельство требует особо тщательной интерпретации результатов оценки величины трансакционных издержек.

 При оценке эффективности того или иного институционального нововведения, так же как и формируемой институциональной структуры, следует использовать критерий минимизации издержек производства, а не трансакционных издержек, что, в свою очередь, предполагает исследование зависимости трансакционных издержек не только от деятельности институтов и организаций, но и от технологии.

 При исследовании переходных, трансформационных процессов необходимо обратить особое внимание на издержки институциональной трансакции и связанные с ними проблемы организации, функционирования и эффективности политического рынка, посредством которого изменяются формальные правила игры.

3. Влияние эффекта роста производства на величину издержек

До сих пор мы терпеливо соглашались с утвержде​нием, согласно которому последовательное увеличе​ние размеров предприятия в течение какого-то вре​мени влечет за собой снижение издержек производ​ства единицы продукции, но начиная с определен​ного момента все большие и большие размеры предприятия означают повышение средних общих издержек. Теперь нам следует объяснить эту закономерность. Собственно, почему же кривая долгосроч​ных АТС имеет дугообразную форму? Дугообразность кривой долгосрочных средних издержек можно объяснить при помощи того, что экономи​сты называют положительным и отрицательным эффектами роста масштабов производства, или эф​фектами масштаба.

Положительный эффект масштаба. Положитель​ный эффект масштаба (как еще говорят, эффект массового производства, или экономия, обуслов​ленная ростом масштабов производства) объясняет нисходящую часть кривой долгосрочных АТС изо​браженной на рисунке 2. По мере роста раз​меров предприятия целый ряд факторов начинает действовать в направлении снижения средних издер​жек производства.

1. Специализация труда. Повышение уровня специализации используемого труда стано​вится возможным по мере роста размеров предпри​ятия. Дополнительный наем рабочих означает, что задания могут быть поделены между ними все более и более дробно. Вместо того чтобы выпол​нять пять или шесть различных операций в ходе производственного процесса, каждый рабочий мо​жет теперь получить одно-единственное задание. В течение всего рабочего дня он может быть занят именно той операцией, для выполнения которой наилучшим образом подходит ею квалификация. На маленьких предприятиях квалифицированные работники нередко затрачивают до половины свое​го времени на выполнение заданий, не требующих никакой квалификации. Это приводит к повышению издержек производства. Далее, обеспечиваемая ро​стом масштабов производства возможность раз​деления трудовых операций позволяет рабочим приобрести особенно большой опыт в выполнении конкретных заданий, закрепленных за ними. "Ма​стер на все руки", обремененный пятью или шестью различными заданиями, вряд ли сможет стать столь же опытным в каждом из них. Получив возмож​ность сосредоточиться на выполнении одного зада​ния, тот же самый рабочий сможет работать гораз​до производительнее. Наконец, более высокий уро​вень специализации труда исключает потери време​ни на переход рабочего от одного задания к другому.

2. Специализация управленческого персонала. Большие масштабы производства позволяют также лучше использовать труд специ​алистов по управлению благодаря его более глубо​кой специализации. Руководитель, способный конт​ролировать труд 20 рабочих, будет недоиспользо​ваться на мелком предприятии, располагающем де​сятком работников. Производственный персонал предприятия мог бы в этом случае быть удвоен при неизменной величине затрат на содержание админи​стративного аппарата. К тому же мелкие фирмы не способны использовать труд специалиста-управлен​ца по прямому назначению. На маленьком предпри​ятии специалист по проблемам сбыта может ока​заться вынужденным делить свое время между раз​личными областями управленческой деятельности — например, маркетингом, управлением трудовыми ресурсами и финансами. Расширение масштаба опе​раций будет означать, что специалист по маркетин​гу сможет полностью посвятить себя контролю за сбытом и распределением продукции, тогда как для выполнения других управленческих функций будут дополнительно привлечены соответствующие специ​алисты. В конечном счете это приведет к повыше​нию эффективности и снижению издержек производ​ства единицы продукции.

3. Эффективное использование капитала. Мелкие фирмы зачастую оказываются неспособными воспользоваться наиболее эффектив​ным с технологической точки зрения производст​венным оборудованием. Машины для производства многих видов продукции можно купить лишь в очень крупных и крайне дорогих комплектах. Бо​лее того, эффективное использование этого машин​ного оборудования требует больших объемов про​изводства. Значит, только крупные производители могут позволить себе приобрести и эффективно экс​плуатировать лучшее оборудование.

Приведем пример. В автомобилестроении на​иболее эффективные методы производства пред​полагают использование робототехники и сложней​шего оборудования для сборочных линий. Эффек​тивная эксплуатация этого оборудования требует, по некоторым оценкам, объема производства от 200 тыс. до 400 тыс. автомобилей в год. Только очень крупные производители могут позво​лить себе купить и достаточно эффективно исполь​зовать это оборудование. Мелкие же производи​тели мечутся между двух огней. Производство автомобилей на другом оборудовании неэффектив​но и связано, следовательно, с более высокими затратами на единицу продукции. Однако и альтер​нативный вариант приобретения наиболее эффек​тивного оборудования и недоиспользования его при малом объеме производства также неэффективен и дорогостоящ.

4. Производство побочных продуктов. Организатор крупномасштабного производст​ва располагает более широкими возможностями для производства побочной продукции, чем мелкая фир​ма. Большая фабрика по упаковке мяса изготавли​вает клей, удобрения, лекарственные препараты и целый ряд других продуктов из тех отходов, кото​рые более мелким производителем были бы выбро​шены за ненадобностью.

Все эти технологические факторы — повышение уровня специализации труда рабочих и управленцев, возможность использования наиболее эффективного оборудования и эффективная утилизация отходов — будут вносить свой вклад в снижение издержек производства единицы продукции тем производи​телем, который окажется способен расширить мас​штабы своих операций. Иными словами это можно сформулировать так: увеличение количества всех во​влеченных в производство ресурсов, скажем, на 10% приведет к более чем пропорциональному росту объема производства — например, на 20%; необ​ходимым результатом будет снижение АТС.

Отрицательный эффект масштаба. Однако со временем расширение фирмы может привести к от​рицательным экономическим последствиям и, сле​довательно, к росту издержек производства едини​цы продукции.

Основная причина возникновения отрица​тельного   эффекта   масштаба   связана с определенными управленческими трудностями, возникающими при попытке эффективно конт​ролировать и координировать деятельность фир​мы, превратившейся в крупномасштабного произ​водителя. На небольшом предприятии один-единственный старший администратор может лично принимать все важнейшие решения, касающиеся функционирования предприятия. Благодаря не​большим размерам фирмы этот администратор хорошо представляет себе весь производственный процесс и может поэтому быстро войти в курс любого направления деятельности фирмы, легко "переварить" информацию, полученную от своих подчиненных, и выработать четкое и эффективное решение.

Однако эта благополучная картина меняется по мере роста размеров фирмы. Этажи управления, разделяющие административный аппарат и со​бственно процесс производства, становятся все бо​лее многочисленными; высшее руководство оказы​вается существенно отдалено от действительного производственного процесса на предприятии. Для одного человека оказывается невозможным собрать, понять и переработать всю информацию, необходимую для принятия рациональных решений в масштабах крупного предприятия. Ответст​венность приходится делегировать бесконечному количеству вице-президентов, вторых вице-пре​зидентов и т. д. Это разрастание иерархического аппарата управления вглубь и вширь создает проблемы обмена информацией, координации решений и бюрократической волокиты, увеличивает вероятность того, что решения, принимаемые различными звеньями управления, окажутся про​тиворечащими друг другу. В результате страдает эффективность и растут средние издержки про​изводства. Иначе говоря, увеличение количества всех ресурсов, скажем, на 10% приведет к менее чем пропорциональному росту объема произ​водства — скажем, на 5%. Следовательно, АТС увеличатся. 

Постоянная отдача от роста масштабов производства.

В некоторых случаях разница между объемом производства, при котором исчерпывается действие положительного эффекта масштаба, и объемом производства, при котором вступает в силу отрица​тельный эффект масштаба, может быть довольно значительной. То есть на графике будет иметься отрезок, соответствующий постоянной отдаче от роста масштабов производства, на протяжении которого средние долгосрочные из​держки будут неизменными. В его пределах определенное уве​личение количества всех ресурсов — скажем, на 10% — вызывает пропорциональное увеличение объема производства на те же 10%. То есть АТС не изменяются.

Дополнительные замечания.

 Положительный и отрицательный эффекты масштаба — это нечто большее, чем правдоподобная сказочка для эконо​мистов. На самом деле для большинства отраслей обрабатывающей промышленности США эффекты масштаба имеют огромное значение. Фирмы, пре​успевшие в деле расширения масштабов своей де​ятельности, сумевшие воспользоваться положи​тельным эффектом массового производства, в ре​зультате выжили и процветают. Те же, кому не удалось достичь необходимых масштабов, оказа​лись в незавидном положении производителей с вы​сокими издержками, обреченными на существова​ние на грани разорения и в конечном счете — банк​ротство.

Относительно реальности отрицательного эф​фекта масштаба среди экономистов имеются не​которые разногласия. С одной стороны, неко​торым кажется, что само существование и даль​нейший рост таких гигантских корпораций, как "Дженерал моторз", АТТ, "Экссон" и "Пруденшиэл лайф иншуренс", бросают тень сомнения на эту концепцию. На практике для преодоления или смягчения трудностей принятия управленчес​ких решений, составляющих суть отрицательного эффекта масштаба, зачастую разрабатываются и применяются компьютерные информационные и коммуникационные системы. В случае успе​шности этих усилий кривая средних долгосрочных издержек сначала падает, а затем, начиная с мо​мента исчерпания действия положительного эф​фекта масштаба, становится более или менее горизонтальной. С другой стороны, некоторые эмпирические исследования, а также анекдоти​ческие случаи свидетельствуют о том, что от​рицательный эффект масштаба является фактом индустриальной жизни и может приобретать су​щественное значение. Организационная структура крупных фирм часто проектируется с преднаме​ренным расчетом избежать негативного эффекта масштаба. Например, "Дженерал моторз" среди своих многочисленных подразделений создала пять автомобилестроительных ("Шевроле", "Бьюик", "Олдсмобиль", "Понтиак" и "Кадиллак"), каждое из которых обладает значительной автономией и конкурирует с остальными. Это было сделано в процессе поиска такой степени децентрализации, которая позволила бы полностью реализовать положительный эффект масштаба и в то же время избежать отрицательного эффекта.

И все же, несмотря на такие усилия, бывшие администраторы крупнейших корпораций подтве​рждают реальность существования отрицательного эффекта масштаба. Так, бывший президент ком​пании "Дженерал моторз" отзывался об одном из ее подразделений — "Шевроле" — следующим образом:

"Шевроле"   это такое гигантское чудовище, что вы можете сколько угодно дергать его за хвост, но еще многие месяцы на другом его конце ничего не произойдет. Оно настолько огромное, что по-настоящему управлять им нет никакой возмо​жности. Приходится стараться хоть как-то угнаться за ним".

Более широкое исследование, охватывающее сталелитейную и автомобилестроительную отрасли, предпринято Адамсом и Броком, которые пришли к выводу, что иерархическая бюрократическая си​стема управления, характерная для крупных фирм в этих отраслях, отрицательно влияет на эффектив​ность. Кроме того, они утверждают, что многие крупные и сильно диверсифицированные корпора​ции в последнее время предпочитают отделять от себя различные подразделения именно в интересах повышения эффективности управления.

Интересно также, что понятие эффекта масшта​ба использовалось в ходе дебатов по вопросу о бюд​жетных ассигнованиях на национальную оборону. Представители военно-воздушных сил предупреж​дали, что оценочная стоимость каждой межконтине​нтальной ракеты МХ поднимется примерно на 50% (с 79 млн дол. до 119 млн дол.) в 1985г., если конгресс примет решение уменьшить количество за​купаемых ракет с 40 до 21 штуки. Такой рост цены, по их словам, явился бы отражением роста издержек производства единицы продукции вследствие поте​ри положительного эффекта масштаба.

Минимальный эффективный размер предприятия и структура отрасли.

Наши рассуждения логически подводят к выводу о том, что положительный или отрицательный эффек​ты масштаба являются важнейшими факторами, определяющими структуру каждой отрасли. Для уяснения этого вопроса полезно воспользоваться концепцией минимального эффективного размера (МЭР). Он представляет собой просто наименьший объем производства, при котором фир​ма может минимизировать свои долгосрочные сред​ние издержки. Подчеркнем: если отрезок постоянной отдачи при росте масш​табов производства достаточно велик, сравнительно большие и сравнительно малые фирмы могут сосу​ществовать в одной и той же отрасли и быть одина​ково жизнеспособными.

Теперь сравните это с ситуацией, при которой положительный эф​фект масштаба является более продолжительным, а отрицательный — относительно отдаленным. При этом кривая долгосрочных средних издержек будет понижаться на протяжении значительного отрезка горизонтальной оси (соответственно все большему росту объема продукции). Такова ситуация в авто​мобилестроительной, алюминиевой, сталелитейной и многих других отраслях тяжелой промышленно​сти. А это означает, что при данном объеме потре​бительского спроса достаточная эффективность производства будет достигнута лишь небольшим количеством промышленных гигантов. Мелкие фир​мы не смогут обеспечить минимального эффектив​ного размера производства и окажутся нежизнес​пособными. В крайней ситуации получение всего положительного эффекта масштаба может потребо​вать выхода за пределы существующего рынка и привести к тому, что называют естественной мо​нополией. Естественная монопо​лия, по определению, — это такая рыночная ситу​ация, при которой минимизация издержек производ​ства единицы продукции достигается при наличии одной-единственной фирмы, производящей данный продукт или услугу.

В случае, если положительный эффект масштаба невелик, а отрицательный — возникает очень бы​стро, минимальный эффективный размер опреде​ляется небольшим объемом производства. В такого рода отраслях имеющийся объем потребительского спроса будет поддерживать существование значительного коли​чества относительно мелких производителей. В эту категорию отраслей попадают, в частности, многие виды розничной торговли, а также некоторые сель​скохозяйственные работы. То же самое можно ска​зать и о многих отраслях легкой промышленности, например хлебопекарной, швейной, обувной. В та​ких отраслях совсем маленькие фирмы оказываются столь же или даже более эффективными, чем круп​номасштабные производители.

Кривая долгосрочных средних издержек: 

пять возможных размеров предприятия
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Кривая долгосрочных средних издержек состоит из участков кривых краткосрочных издержек (АТС-1, АТС-2, АТС-3, АТС-4, АТС-5) применительно к предприятиям различного размера, между которыми фирма могла бы сделать свой выбор. Каждая точка “ухабистой” кривой выбора показывает величину наименьших издержек производства единицы продукции для каждого данного объема  производства при условии, что фирма имела достаточно времени, чтобы предпринять все желательные изменения в размерах предприятия.

Безвозвратные издержки.

Безвозвратные издержки обладают отличительной чертой, которая позволят их выделять среди других затрат. Безвозвратные издержки осуществляются фирмой раз и навсегда и не могут быть возвращены даже в том случае, когда фирма полностью прекращает свою производственную деятельность в данной сфере.

Если фирма планирует начать работу в некотором новом для себя направлении бизнеса или расширить свои операции, то безвозвратные издержки, связанные с этим решением, как раз и представляют собой альтернативные издержки, сопряженные с началом новой деятельности.

Как только решение об осуществлении издержек такого рода принято, безвозвратные издержки перестают быть для фирмы альтернативными, ибо она раз и навсегда потеряла возможность вложить эти средства куда бы то ни было. То обстоятельство, что безвозвратные издержки фактически не имеют никакой связи с текущими операциями фирмы, нередко выражается поговоркой: "Что с воза упало, то пропало".

Общественные издержки включают в себя все расходы на изготовление и реализацию продукции. Они составляют стоимость товара для изготовителя, служат основой для определения исходной продажной цены - цены предложения. Эта цена позволяет предприятию окупить себестоимость и принести прибыль.

Например, издержки предприятия на изготовление шариковых ручек включают: затраты на покупку материалов, на изготовление ручек. Общественные издержки шариковых ручек включают: общие, совокупные затраты, то есть затраты на производство, на рекламу, на сбыт; они выражаются в цене этих ручек.

Многие экономисты внесли существенный вклад в изучение издержек. Например, теория издержек К. Маркса основывается на двух принципиальных категориях - издержки производства и издержки обращения. Под издержками производства понимаются затраты на зарплату, сырье и материалы, сюда же входят амортизация средств труда и т.д. Издержки производства представляют собой расходы на производство, которые должны понести организаторы предприятия с целью создания товаров и последующего получения прибыли. В стоимости единицы товара, издержки производства составляют одну из двух ее частей. Издержки производства меньше стоимости товара на величину прибыли.


Категория издержки обращения связана с процессом реализации товаров. Дополнительными издержками обращения являются издержки на упаковку, сортировку, транспортировку и хранение товаров. Этот вид издержек обращения близок к издержкам производства и, входя в стоимость товара, увеличивает последнюю. Дополнительные издержки возмещаются после продажи товаров из полученной суммы выручки. Чистые издержки обращения - издержки на торговлю (зарплата продавцов и т.д.), маркетинг (изучение потребительского спроса), рекламу, затраты на оплату персонала штаб-квартиры и т.д. Чистые издержки не увеличивают стоимости товаров, а возмещаются после продажи из прибыли, созданной в процессе производства товаров.


Говоря об издержках производства и обращения, К. Маркс рассматривал процесс формирования издержек непосредственно по их основным элементам в производственном процессе. Он абстрагировался от проблемы колебания цен вокруг стоимости. Кроме того, в двадцатом веке появилась необходимость определить изменения издержек в зависимости от количества производимой продукции.


Современные концепции издержек, разработанные экономистами Запада, во многом учитывают оба вышеотмеченных момента. В центре классификации издержек - взаимосвязь между объемом производства и издержками, ценой на 

данный вид товаров. Издержки делятся на не зависящие и зависящие от объема производимой продукции.


В западных странах используется вышеописанное деление затрат (издержек) на постоянные и переменные, причем прямые и часть косвенных затрат относятся к переменным, а оставшаяся часть косвенных затрат (не зависящих от объема производства) - к постоянным. нередко первая из вышеуказанных частей косвенных затрат выделяется в отдельную группу - частично переменные затраты, поскольку эти затраты изменяются по своей величине не в прямо пропорциональной зависимости от изменения объема производимой продукции. Деление затрат на прямые и переменные позволяет получить показатель - добавленную стоимость, определяемую вычитанием из общего дохода (выручки) предприятия переменных затрат. Добавленная стоимость состоит, таким образом, из постоянных затрат и чистой прибыли. этот показатель позволяет оценить общую эффективность производства и реализации вне зависимости от прямо зависящих от величины объема производства переменных расходов.


В СНГ деление затрат на условно-постоянные и условно-переменные, рассчитываемые по экономическим элементам, применяется при расчете экономии от влияния технико-экономических факторов. Подобные расчеты выполняются для определения будущей плановой себестоимости продукции на основе имеющейся фактической себестоимости. Такого рода расчеты не всегда целесообразны, поскольку позволяют всего лишь определить увеличение затрат в случае, если бы условно-постоянные расходы возрастали прямо пропорционально росту объема производимой продукции (практически невозможная ситуация).


Издержки производства имеют большое значение в формировании конечного результата деятельности предприятия - прибыли или убытка. Конечный результат деятельности слагается из финансового результата от реализации продукции и доходов от вне реализационных операций, уменьшенных на сумму расходов по этим операциям. Определяется конечный результат как разница между выручкой от реализации продукции в действующих ценах и затратами на ее производство и реализацию. Следовательно, для получения максимально возможной прибыли необходимо снижать затраты на производство и реализацию этой продукции. Основной путь снижения затрат производства - это экономия всех видов ресурсов, потребляемых в производстве, - трудовых и материальных.

Заключение

Рассмотренные в работе вопросы и проблемы позволяют сделать вывод, что фактор издержек не только немаловажен, но и во многом является определяющим в стратегии фирмы, ее гибкости в условиях рыночной экономики. Грамотная политика в отношении издержек, своевременная отчетность и правильное распределение средств как по временным периодам, так и по сферам деятельности может реально изменить картину производственной сферы Казахстана к лучшему уже сейчас. Конечно перечисленные аспекты не панацея от всех бед, но ту роль какую они играют в процессе производства они должны выполнять правильно, тем самым разгружая остальные этапы производства. Не нужно забывать, что издержки производства в первую очередь учитываются как при разработке бизнес- плана, так и на действующем предприятии. Хотелось бы верить, что уже в скором будущем правильный подход, с точки зрения рыночной экономики, к проблеме издержек сможет привести к желаемым успехам в восстановлении производственной сферы Казахстана и его значения на мировом уровне.
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Приложение №1.

Схема издержек и доходов коммерческой организации
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Приложение 2



Приложение 3


Выручка от реализации





Переменные расходы, или себестоимость реализованной продукции (не включая финансовые расходы)





Затраты сырья и материалов





Затраты труда





Переменные накладные расходы





Валовая прибыль (маржинальная прибыль, вклад)





Условнољпостоянные накладные (управленческие) расходы





Коммерческие расходы





Сальдо прочих доходов и расходов





Прибыль до вычета процентов и налогов (операционная прибыль)





Проценты к уплате (финансовые расходы)





Прибыль до вычета расходов





Налоги





Амортизация основных фондов





Комплексные





Условно-переменные





Условно-постоянные





Косвенные





Прямые





Затраты предприятия





Затраты на производство и реализацию продукции (работ, услуг)





Операционные расходы





Расходы на социально-культурные мероприятия





Денежные затраты предприятия





Затраты на воспроизводство производственных фондов





Чистая прибыль (прибыль, доступная к распределению среди собственников)





Отчисления на социальные нужды





На оплату труда





Материальные





Группировка затрат по элементам





Прочие затраты





Выручка от реализации продукции (работ, услуг)





Возмещения материальных затрат, износа основных производственных фондов





Заработная плата и отчисления на социальные нужды





Прибыль








